
«AFC Legal y Tributario cubre todas 
las necesidades legales del 
empresario»
ESPECIAL DÍA INTERNACIONAL DEL ABOGADO · Juan Pedro Saavedra, socio de 
AFC Legal y Tributario y abogado especializado en el asesoramiento y defensa de 
empresas

Es un centinela de la clase 
empresarial, gracias a su visión 
multidisciplinar, atención 
personalizada y brillantes 
resultados. El abogado Juan 
Pedro Saavedra atesora una 
dilatada experiencia como 
especialista en el asesoramiento 
y la defensa de las empresas, así 
como en su reestructuración 
cuando entran en crisis 
financiera. Durante más de dos 
décadas, el letrado prestó sus 
servicios para grandes firmas y 
en 2022, puso en marcha, junto 
con otros tres socios especialistas 

en otras áreas del derecho y la auditoría, el despacho PRAXIS- AFC Legal y Tributario. Este 
nuevo y ambicioso proyecto está destinado al asesoramiento integral y especializado de 
empresas en la mayoría de las ramas del derecho. En poco tiempo, se ha posicionado como uno 
de los despachos de referencia en la Región de Murcia, por la cobertura integral que presta al 
tejido productivo.

¿Qué profesionales lideran este despacho?

Nuestro despacho es el resultado de la unión de cuatro socios especialistas en las distintas ramas 
del derecho, el asesoramiento fiscal y la auditoría. Cada uno de los socios tenemos más de veinte 
años de experiencia en su respectiva especialidad y en algunos casos [como el de Juan Pedro 
Saavedra] hemos desarrollado nuestra carrera en grandes firmas o en despachos de primer nivel. 
Ahora, a través de este nuevo proyecto y con la ayuda de un gran equipo formado por 
compañeros más jóvenes, con distintos grados de experiencia pero tremendamente competentes 
y formados, tratamos de prestar a nuestros clientes un servicio excelente, cercano y siempre 
guiado por la practicidad y el sentido común.



El despacho está especializado en asesoramiento integral a empresas. 
¿Cuáles son las coberturas jurídicas que presta?

Prestamos asesoramiento altamente especializado en casi todos los ámbitos del derecho. El 
objetivo es que el empresario pueda tener cubiertas todas sus necesidades legales a través de 
profesionales especialistas en cada materia. Nuestro asesoramiento incluye derecho fiscal y 
tributario, mercantil, laboral, administrativo, propiedad intelectual e industrial, auditoría, concursal 
y litigación civil y mercantil, donde tenemos una amplísima experiencia en reclamaciones de todo 
tipo, en distintos sectores como la construcción, agrícola, producción industrial, alimenticio, 
farmacéutico, bancario, etc.

¿Cuáles son los principales rasgos diferenciales del despacho?

Cada despacho tiene su manera de hacer las cosas. Nuestra política es dar siempre a nuestros 
clientes una respuesta estudiada y rigurosa, rápida, práctica y que tenga siempre como único 
objetivo resolver la necesidad que en concreto nos platean. A menudo se dan las mismas 
soluciones a los mismos problemas, y a veces no son las más adecuadas. Sin embargo, a 
nosotros nos gusta buscar la solución más adecuada para cada problema que nos plantea el 
cliente, buscando siempre fórmulas alternativas que, por supuesto, estén dentro de los márgenes 
de la legalidad y de las buenas prácticas de la abogacía.

¿Cuáles son sus principales armas para que un cliente deposite su confianza 
en ustedes?

En primer lugar, nuestra amplia experiencia en el conocimiento del empresario y de sus 
necesidades. Son muchos años asesorando empresas de todo tipo en la Región de Murcia y 
fuera de ella y conocemos cuáles son las principales necesidades del empresario y cómo hay 
que cubrirlas. En segundo lugar, el alto grado de especialización de los socios directores del 
despacho, dado que cada uno es especialista en una materia, y fruto de la coordinación entre 
todos ellos tratamos de prestar un asesoramiento completo que tenga en cuenta todos los 
frentes de la empresa, pues en muchos casos puedes estar dando una solución aparentemente 
buenísima en una parte del negocio , pero quizá estás generando un problema aún mayor en 
otro ámbito, como por ejemplo el tributario. Esta es una situación muy común que tratamos de 



evitar con un asesoramiento multidisciplinar y, sobre todo, coordinado. Y finalmente, gracias a 
nuestro equipo, integrado por más de veinticinco profesionales formados en todos los ámbitos del 
derecho y la auditoría y con una vocación muy marcada de servicio y atención al cliente, puesto 
que son valores que les inculcamos en la firma desde que comienzan con nosotros.

¿Qué retos o proyectos se 
marca el bufete a corto plazo?

Nuestro objetivo a corto plazo es seguir 
consolidando el proyecto y ampliándolo 
con los nuevos servicios que 
demandan nuestros clientes, como son 
el derecho de las nuevas tecnologías, 
internacionalización del negocio, 
asesoramiento en materia de 
inteligencia artificial, comercio 'online', 
facturación electrónica, los nuevos 
impuestos especiales que se están 
aprobando, etc. Actualmente, estamos 
ampliando tanto nuestras oficinas como 
nuestra plantilla y nuestros 
colaboradores externos para afrontar 
con las mayores garantías posibles los 
nuevos retos que plantean las nuevas 
tecnologías y las formas de 
relacionarse y de comerciar.

¿Cómo abordan la comunicación con los clientes durante el proceso legal?

La comunicación con nuestro cliente es tremendamente cercana y fluida. Tenemos una 
comunicación cotidiana y continua a través del teléfono y el correo electrónico para mantenerlos 
permanentemente informados de la marcha de sus asuntos. Cada socio está al corriente de los 
asuntos de su especialidad y mantiene la interlocución directa con el cliente para explicarle las 
novedades que hayan podido acontecer, definir las estrategias que conviene seguir, etc. Tratamos 
de ser lo más eficientes posibles, por lo que utilizamos cualquier vía que nos permita tener al 
cliente permanentemente informado, pero sin que suponga una pérdida de tiempo ni para él, ni 
para nosotros. Con este objetivo, utilizamos de manera muy recurrente las videoreuniones para 
las cuestiones del día a día. Con ello conseguimos ahorrarle al cliente el tiempo y el coste de los 
desplazamientos, y reservamos las reuniones presenciales, en nuestras oficinas o en las del 
cliente, para los asuntos más importantes o delicados. En cualquier caso, nos vamos adaptando a 
la forma de comunicación que prefiere cada cliente, pues depende de su ubicación geográfica, 
sus necesidades en el día a día, la gravedad o urgencia de los asuntos, etc.

La cercanía, la profesionalidad y el compromiso son los valores que definen la 
idiosincrasia de Grupo Praxis-AFC Legal y Tributario. ¿Cómo definirían su 
estilo de trabajo y enfoque a la hora de gestionar los diferentes casos?

Nuestro objetivo es dar siempre al cliente una respuesta rápida, ágil y estudiada a sus problemas, 
pero sobre todo práctica y con sentido común. Nunca proponemos a nuestros clientes soluciones 
'estándar' o que sabemos que no van a dar ningún resultado, que no le van a solucionar el 
problema o que van a tardar en dar resultados mucho tiempo. Estando siempre en contacto 
directo con el empresario, tratamos de buscar la fórmula más adecuada en cada caso, 
anteponiendo siempre los intereses del cliente por encima de cualquier otra consideración, 
incluidos los intereses del propio despacho. Esta rapidez en la respuesta, precisión, practicidad y 
honestidad genera una alta fidelidad y confianza por parte de nuestros clientes, que saben que en 
todo momento buscamos para ellos la solución más práctica, rápida y más barata.
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MÁS INFORMACIÓN:
Dirección: Calle Almudena, 3, 1º izquierda, Murcia

Teléfono: 968 92 10 08
Web: praxisafc.com

Correo electrónico: info@grupopraxisafc.com


